A oportunidade qué
vocé esperou, com
baixa necessidade
de trabalho e mao
de obra e alta
lucratividade.




‘melhor opcao de
ranquia do momento.

Modelo de negocio comprovado
Suporte continuo
Q Marca estabelecida

&Demanda estavel
Automatizacao dos processos
Baixo custo operacional
Escalabilidade
Marketing centralizado
Treinamento e capacitacao
Rapidez no retorno do investimento
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., 0 mercado que L
- vamos trabalhar a

O mercado de lavanderias express no Brasil vem crescendo de

forma expressiva nos ultimos anos, impulsionado por mudancas
| no estilo de vida, urbanizacao e demanda por servicos praticos.
_ Agui estdo alguns numeros e insights sobre o setor.

0 mercado de lavanderias no Brasil cresce em meédia
g entre 7% e 10% ao ano.

@ 0 setor de lavanderias movimenta cerca de RS 12 bilhoes
€3 por ano no Brasil.
7 As franquias de lavanderias express estao entre os segmentos
% - de maior crescimento no setor de servicos.

O setor de servicos apresentou um crescimento em faturamento

de 9,4% em 2023.

~ As lavanderias express tém uma participacao cada vez maior
v/ nesse mercado devido a simplicidade operacional e ao
~ atendimento rapido.




— 1 =i

Potencial a ser explorado

Apesar de ja existir um grande numero de lavanderias
no mercado, ainda existem grandes oportunidades para
vocé que esta buscando um negocio lucrativo

!ﬁ Novos apartamentos com espacos reduzidos para lavanderia

\, Cultura da Facilidade e Praticidade: Oferecemos aos clientes
praticidade, qualidade e com um custo acessivel. ~—

!Q! Representantes que viajam a trabalho so aumenta no Brasil.'i____i !,f__ .,

As pessoas trabalham cada vez mais, tendo menos tempo
para esse tipo de tarefa em suas residéncias

i’ Possibilidade de atendimento via delivery (vocé busca e leva
“=%  as roupas dos clientes.




Nossas lojas e

‘ A Franquia Leva & Lava trabalha de forma n modular e de a‘n:ordo com o potencial de investimento do
3 nosso Franqueado, bem como, com o tamanho da cidade e o fluxo de pessoas onde a unidade sera

instalada.

Sendo assim, podemos contar com unidades com apenas um grupo de lavadoura, bem como, com

unidades com mais de 5 grupos.

SECADORA

LAVADORA

Unidade Single Unidade Padrao Unidade Master
Ideal para instalagdo em, Hotéis e O ponto de rua que é o mais Unidade instalada em grandes
prédios com até 20 apartamentos. comum no Mercado. centros e com alta demanda.

01 GRUPO 03 GRUPOS 05 GRUPOS
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~\Porque montar uma Franquia

~ e ndo um negocio autonomo?’
g 1
M \
Sabemos que voceé foi (ou sera) abordado por empresas '
gue vao falar que montar uma lavanderia sozinho dara
o mesmo resultado, mas CUIDADO!!!
Ao optar por uma Franquia Leva & Lava, vocé estara
entrando para um grupo de franquias que é
gerenciado por profissionais com mais de 15 anos de -
experiéncia em franquias e que, com toda certeza, "
serao crucias para o desenvolvimento do seu negocio. i :

2l Homologacgdo a grandes fornecedores do mercado. - —
¢\ Suporte de Marketing. frs

" Desenvolvimento de parcerias.
ﬁ Suporte Financeiro.
m Suporte Comercial.

= Escolha do ponto e projeto
arquitetonico incluso na sua franquia.
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Nosso mascote

O coelho fol escolhido como mascote da

nossa lavanderia express por representar

duas caracteristicas essenciais do nosso negocio:
limpeza e agilidade.

- Primeiro, a cor branca do coelho simboliza a pureza e a
higiene, atributos que valorizamos ao cuidar das roupas
dos nossos clientes. A nossa missao e garantir que cada
peca volte sempre impecavel, com o frescor e o cuidado
que merecem.

Alem disso, o coelho € um animal conhecido pela sua
rapidez. Da mesma forma, o nosso servico e agll
oferecendo solucoes rapldas e eficientes, sem abrir mao
da qualidade. Assim como o coelho se movimenta com
leveza e rapidez, nos nos comprometemos a entregar
suas roupas prontas para uso no menor tempo possivel,
com exceléncia e carinho.

Esse mascote reflete nossa esséncia: limpeza impecavel,
com a agilidade que o seu dia a dia pede.




_‘Taxa de Franqma

A taxa de franquia é o valor pago pelo franqueado
ao franqueador para adquirir o direito de operar uma

%\
I unidade da marca. Esse valor cobre uma série de INVESTIMENTO ‘

.~ beneficios e suportes oferecidos pelo franqueador 0 0

&para garantir o sucesso do negocio.

Direito de uso da marca A'VISTA

Treinamento inicial

Suporte para escolha do ponto
Projeto arquitetonico

Manual operacional

Acesso aos fornecedores da rede

Plano de Marketing inicial

Suporte tecnologico e =K

Treinamento continuo
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Royalties

Os royalties pagos representam uma taxa recorrente
cobrada pelo frangueador para manter a operacao
da franquia, o uso continuo da marca e o suporte
oferecido. Os itens cobertos pelos royalties incluem:

Uso continuo da marca

Suporte operacional

Atualizacao de sistemas e tecnologias
Treinamentos continuos

Apoio em marketing

Suporte de marketing local

Pesquisa e desenvolvimento

Acesso a fornecedores homologados
Monitoramento e controle de qualidade
Inovagdes no negacio

A MENOR TAXA
DO MERCADO.

,SERVICO DE
EXCELENCIA.







